condizionare il progetto con logiche cemmerclah e noh
~ inquinare la fase ideativa con riflessioni sulla vendibilita del

prodotto. Se un prodotio € buono, riesce a vendersi da solo.
Se non avessi scelto di farlo in autonomia, il mio progetto
rivoluzionario per i sanitari da bagno WET® non avrebbe
convinto alcun cliente e meno che mai alcun tecnico. La
scelta del materiale sembrava sbagliata. Il PolyEthylene non
ha le qualita adatte per realizzare sanitari. Anche i colori
sembravano completamente sbagliati, ma soprattutto erano
compiicati da oftenere, in quanto i pigmenti non si
mischiavano fra loro e potevano scolorare nel tempo. Chi mai
avrebbe voluto spendere migliaia di euro per la realizzazione

izia a proporre la serie di sanitari
no LTT e dal lavabo LTB
inusuale nel contesto
poiché indistruttibile,
jermente deformabile
ndo altissimi livelli di
tanti riconoscimenti
coforte nel 2003
| 2004. Mentre
mcnocoture m

imprenditore, che
LIGHT composta dalil
realizzati in PolyEth
bagno ma da me
riciclabile al 100%,




